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"Conheca mais o mundo do
empreendedorismo e saiba 0s primeiros
passos de um negocio de sucesso”



“Ser um empreendedor é executar os sonhos,
mesmo que haja riscos.
E enfrentar os problemas, mesmo nédo tendo
forgas.
E caminhar por lugares desconhecidos,
mesmo sem bussola.
E tomar atitudes que ninguém tomou.
E ter consciéncia de que quem vence sem
obstaculos triunfa sem gloria.
E n&o esperar uma heranga, mas construir
uma historia...”

- Augusto Cury -
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IDEIA X EXECUCAO

Trata-se de uma imagem ou representacao

mental de algo.

Pode ser conceituada'como o meio pelo qual

uma ideia foi cumprida.

IDEIAS
Péssima
Ruim

Mais ou menos

Brilhante

EXECUCAO
Péssima

Ruim

Mais ou menos

Boa

Otima

Brilhante

RS 1,000
R$ 10,000
RS 100,000

RS 1,000,000

R$ 10,000,000




Oportunidades Solucdes Escalabilidade

NOs seres humanos temos o poder de
raciocinio e percepcao.

Nossa sociedade necessita constantemente
de melhorias, e com isso nasce uma
oportunidade a partir da observacao.

Gerando uma ideia, que ocasionara em uma
possivel solugdo, a fim de suprir uma
necessidade.

E para atingir o maior numero de pessoas
necessitadas, € necessario a escalabilidade.
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PORGUER Proposito.

E8MeN? Plano de Acao.
@Gl Produto ou Servigo.
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Desafiar o senso comum fazendo as coisas de
uma forma diferente.

Através de produtos que sao faceis de usar e
que tem um design incrivel.

Produtos tecnologicos, computadores,
celulares, acessorios, entre outros.
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> Sexo ?

> |dade ?

> O que costuma consumir ?

> Porque consumiria o rheu produto ?
> Como utilizaria o meu produto ?

> Seria um promotor ou um detrator ?
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> Quantas empresas atuam nesse setor ?
> O setor esta em crescimento ?

> Quais as principais dificuldades no momento
para quem trabalha nesse ramo ?



> Como eles vendem ?

> Porque as pessoas compram com ele ?

> O que os clientes dizefn sobre ele ?

> Ele trabalha com produtos diferenciados ?

> Quais sao seus pontos negativos e pontos
positivos ?



> Qualidade.
> Prego.

> Localizagao.
> Entregas.

> E todas as variaveis importantes nesta
relagdo, que podem impactar seu negocio.



MODELO DE NEGOCIOS

Com a Analise dos Publico Alvo, Segmento e
Fornecedores, vocé inicia a modelagem do
seu negocio e para auxiliar nesta visao mais
ampla e sistémica, vocé pode utilizar o:
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Fatores positivos

Strengths
(forga)

Oportunities
(oportunidades)

Fatores negativos

Weaknesses
(fraquezas)

— = Threats
(ameagas)



"Prestar consultoria de exceléncia gerando
valor para sociedade para, por meio da
Cultura Agil™, transformar universitarios em

lideres.”

"Tornar-se referéncia no mercado maranhense
de consultoria através do desenvolvimento de
projetos de melhoria e solugao de problemas

até 2021.”

Agilidade;
Sinergia;
Uniao;
Exceléncia.
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